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FRANCHISE-MUSTER-VERTRAG

Zwischen
- im nachfolgenden Franchise-Geber genannt -
und

- im nachfolgenden Franchise-Nehmer genannt -
PRAAMBEL

(1) Der Franchise-Geber hat ein System fiir einen besonders wirtschaftlichen
Betrieb von . . . entwickelt.

(2) Dieses System wird unter dem Namen "XY" betrieben.

(3) Aufgrund der Verbreitung des Franchisenetzes im In- und Ausland ist der
Name "XY" fir die Verbraucher zu einem Begriff geworden und hat durch die Art
seiner Verwendung im Zusammenhang mit dem Geschaftsbetrieb der Franchise-
Nehmer eine besondere Kennzeichnungskraft erlangt. Die mit groRen Buchstaben
geschriebenen Worte erscheinen regelmaRig in . . . Schrift auf . . . Hintergrund.
Als weiteres Merkmal ist dem Namen das Bild einer . . . beigefligt. Die Worte . . .
werden mit dieser Farb- und Formgebung insbesondere an der AuRenfront aller
Geschiftslokale, im Rahmen der Ausstattung und Inneneinrichtung der
Geschaftslokale auf den Werbematerialien, den Geschaftspapieren und der
Verpackung der Produkte hervorgehoben.

(4) Typisch fiir das System sind neben der Namensgebung in Wort und Bild die
Art und Anordnung der Einrichtung und Organisation des Betriebs, die Qualitat
der Produkte, die Verhaltensformen, die Kleidung und die Ausbildung des
Personals, das Werbekonzept sowie weiteres Know-how, das den Erfolg des
Systems bedingt.

(5) Der Franchise-Geber hat sich entschlossen, das entwickelte Know-how und die
gesammelten Erfahrungen an die Franchise-Nehmer weiterzugeben, um
gegenliber dem Verbraucher einheitlich aufzutreten. Der Franchise-Nehmer
kommt damit auch in den Genuss des vom Franchise-Geber geschaffenen
Goodwill.

(6) Die Vertragsparteien sind sich dariiber einig, dass das einheitliche Auftreten
gegeniliber dem Verbraucher notwendig ist, und dass daher im Interesse des
Franchisesystems und des einzelnen Franchise-Nehmers die Regelungen dieses

Vertrages und des Geschaftsordnungssystems strikt eingehalten werden.
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(7) Die Vertragsparteien werden in vertrauensvoller Zusammenarbeit mit dem
gemeinsamen Ziel tatig werden, eine aktive Absatzpolitik zu betreiben und ein
erfolgreiches Geschaft aufzubauen. Der Franchise-Nehmer wird den Ruf und den
Namen des Franchise-Gebers in jeder Weise aufrechterhalten und alles
unterlassen, was sich auf Ruf und Namen des Franchise-Gebers nachteilig

auswirken kdnnte.

§ 1 VERTRAGSGEGENSTAND UND RECHTSINHABERSCHAFT

(1) Der Franchise-Geber stellt XY und andere Produkte her und handelt mit Z. Die
vom Franchise-Geber hergestellten und von ihm gehandelten Waren (nachfolgend
Vertragsprodukte bezeichnet) sowie die Franchisebetriebe und das gesamte
Franchisesystem sind gekennzeichnet durch:

a) den Firmen- und Handelsnamen . . .,

b) die in der Zeichenrolle des deutschen Patentamtes unter den Nummern . . .
eingetragenen Warenzeichen . . .,

¢) die in der Gebrauchsmusterrolle des deutschen Patentamtes unter den
Nummern . . . eingetragenen Gebrauchsmuster . . .,

d) die besonderen Produktenamen, Wortzeichen, Werbeséatze, Symbole und
Bilder, insbesondere in . .. Farbe auf .. .,

e) besonderes technisches Know-how und das in dem Franchise-
Geschaftsordnungssystem ndaher umschriebene Erfahrungswissen insbesondere
auf dem Gebiet der Erstellung und Vermarktung von . . .,

f) kundenorientierte Einbauanleitungen und weiteres Informationsmaterial,

g) Art und Anordnung der Einrichtung des Betriebes, die Sortimentsgestaltung,
die Abwicklung des Verkaufs, die Verhaltensformen und Kleidung des Personals
sowie weitere Details, die den besonderen Geschaftswert der Geschafte
ausmachen.

(2) Der Franchise-Geber raumt dem Franchise-Nehmer fiir das Vertragsgebiet . . .
(genaue Bezeichnung) das Recht der Nutzung aller in Absatz (1) aufgefiihrten
Rechte, des gesamten Know-how und des Erfahrungswissens sowie der sonstigen
Kennzeichnungen des Franchisesystems zur Herstellung und zum Vertrieb der
vom Franchise-Geber hergestellten Vertragsprodukte in diesem Bezirk ein. Das
Vertragsgebiet bestimmt sich nach den offentlichen Grenzen der genannten
Gemeinden zum Zeitpunkt des Vertragsschlusses. Der Franchise-Nehmer ist
verpflichtet, die ihm eingeraumten Rechte gemiR den Festlegungen des
Vertrages zu nutzen und auszuliben.

(3) Der Franchise-Geber kann die Vertragsprodukte unter Wahrung der

gemeinsamen Interessen der Vertragspartner und nach rechtzeitiger Information
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des Franchise-Nehmers dndern und/oder die Produktion bzw. den Handel mit
einzelnen Produkten einstellen; irgendwelche Rechte kann der Franchise-Nehmer
hieraus nicht ableiten, es sei denn, die betreffenden MaRnahmen sind fiir den
Franchise-Nehmer unzumutbar.

(4) Weitere und/oder neue Produkte werden nur durch ausdriickliche schriftliche
Zusatzvereinbarung zu Vertragsprodukten.

(5) Herstellung und Vertrieb werden im Geschaftslokal des Franchise-Nehmers in
. . . erfolgen und beginnen so friith wie méglich, jedoch spédtestens innerhalb von
drei Monaten nach Vertragsunterzeichnung.

(6) Das Geschaftslokal und der Geschaftsbetrieb des Franchise-Nehmers werden
unter der Bezeichnung ". . ." gefiihrt.

(7) Der Franchise-Geber wird in dem in Absatz (2) definierten Vertragsgebiet
nicht mit einem Dritten eine Kooperation in dem in diesem Vertrag
niedergelegten Sinne eingehen. Der Franchise-Geber wird im Vertragsgebiet mit
Ausnahme des Franchise-Nehmers und der nachfolgend aufgefiihrten Firmen
keine Dritten mit den in Absatz (1) genannten Vertragsprodukten beliefern.

Folgende Firmen wird der Franchise-Geber selbst beliefern (aufzihlen).

§ 2 VERPFLICHTUNG DES FRANCHISE-NEHMERS ALS NATURLICHE PERSON

(1) Vertragspartner des Franchise-Gebers ist die als Franchise-Nehmer
bezeichnete Person personlich. Griindet oder libernimmt der Franchise-Nehmer
zum Betrieb des Geschaftes eine Personen- oder Kapitalgesellschaft, so gehen die
Rechte und Pflichten aus diesem Vertrag nicht auf die Gesellschaft tGber. Mit
vorheriger schriftlicher Zustimmung des Franchise-Gebers kann jedoch der
Gesellschaft die Nutzung der in diesem Vertrag zugunsten des Franchise-
Nehmers vorgesehenen Rechte gestattet werden.

(2) Der Franchise-Geber wird seine Zustimmung nicht unbillig verweigern. In
jedem Fall ist sicherzustellen, dass der Franchise-Nehmer rechtlich und
tatsdachlich in der Lage bleibt, alleinverantwortlich und alleinentscheidend die in
diesem Vertrag niedergelegten Verpflichtungen zu erfiillen. Andernfalls kann

eine Zustimmung nach Absatz (1) fristlos widerrufen werden.

§ 3 ALLGEMEINE PFLICHTEN DES FRANCHISE-GEBERS

(1) Der Franchise-Geber unterstiitzt den Franchise-Nehmer durch Beratung und
Information hinsichtlich der kaufmannischen und werblichen Gestaltung
seines Geschiftes, der Einrichtung und Ausstattung des Ladens, der

Ausbildung des Personals, der Verkaufstechnik, der Produkte, des Einkaufs,
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des Marketing und ganz allgemein hinsichtlich der Umstdnde, die den
Umsatz und die Rentabilitit des franchisierten Geschafts malgeblich
beeinflussen. Im einzelnen erbringt der Franchise-Geber u. a. folgende

Leistungen:

Standortanalyse

Einrichtungsplane  unter  Beriicksichtigung des vorhandenen

Ladenlokals einschlieRlich Innen- und AufRendekoration
Finanzierungs- und Liquiditatspldane

Werbepldane fir die Eroffnungswerbung und die laufende Werbung

einschlieRlich besonderer Werbeveranstaltungen

Beratung und Hilfe bei Erlangung offentlich-rechtlicher

Genehmigungen

Aufforderungs- und Auswahlkriterien zur Personaleinstellung
Geschafts- und Organisationsanweisungen

Schulung des Personals

Kundendienst- und Montageanleitungen

Standortprogramm fiir das Rechnungswesen (Buchhaltung, Statistik
und betriebswirtschaftliche Auswertung mit Vergleichszahlen zur

Branche und zu anderen Franchise-Nehmern einschlieRlich des

dazugehorigen Formularwesens).

Die Einzelheiten sind in den Richtlinien und Grundsatzen niedergelegt (vgl. § 5).
Sie sind diesem Vertrag als Anlage beigefiigt.

(2) Der Franchise-Geber stellt dem Franchise-Nehmer Ausstellungstiicke von
Vertragsprodukten im Wert von EUR . . . (Netto-Einkaufspreis) kostenlos zur
Verfligung.

(3) Der Franchise-Geber gibt dem Franchise-Nehmer die Moglichkeit, zur
Weiterbildung mindestens zweimal jahrlich mit bis zu 10 Mitarbeitern an 2-
Tages-Seminaren des Franchise-Gebers kostenlos teilzunehmen. Die Kosten fir
Anreise, Unterkunft und Verpflegung tragt der Franchise-Nehmer. Der Franchise-
Nehmer und der verantwortliche Verkaufs-Mitarbeiter sind verpflichtet,
zumindest an einem Verkaufs- und Schulungsseminar teilzunehmen.

(4) Der Franchise-Geber stellt dem Franchise-Nehmer Unterlagen, Kataloge,
Prospekte, Werbetrdger, Preislisten und dergleichen kostenlos zur Verfligung. Die

in Satz 1 dieses Absatzes genannten Materialien bleiben im Eigentum des
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Franchise-Gebers, sofern und soweit sie nicht im Rahmen eines ordentlichen
Geschaftsbetriebs an Kunden weitergegeben werden.

(5) Der Franchise-Geber wird den Franchise-Nehmer regelmdRig, mindestens
vierteljahrlich, liber die Entwicklung der Vertragsprodukte und der Marktsituation

informieren.

§ 4 STELLUNG UND ALLGEMEINE PFLICHTEN DES FRANCHISE-NEHMERS

(1) Der Franchise-Nehmer bleibt wirtschaftlich und rechtlich selbstandiger
Unternehmer. Er kauft und verkauft im eigenen Namen und auf eigene Rechnung.
Er ist zur Vertretung des Franchise-Gebers nicht befugt.

(2) Mindestens . . . v. H. der vom Franchise-Nehmer hergestellten und/oder
vertriebenen Waren muissen Vertragsprodukte (§ 1 Abs. 1 Satz 2) des Franchise-
Gebers sein. MaRgebend ist der Verkaufs-Jahresumsatz des Franchise-Nehmers.
Die Lieferanten fiir die Gibrigen Waren sind frei, soweit sie nicht vom Franchise-
Geber gesperrt sind. Werden entgegen dieser Vereinbarung mehr Fremdprodukte
vertrieben, so erhilt der Franchise-Geber als pauschalierten Schadensersatz 25 v.
H. des Nettoverkaufsumsatzes aller Fremdumsatze, die den nach Satz 1
zugelassenen Umfang Ubersteigen. Der Franchise-Geber ist berechtigt, einen
daruber hinausgehenden Schaden geltend zu machen. Der Franchise-Nehmer ist
berechtigt, dem Franchise-Geber nachzuweisen, dass diesem gar kein Schaden
oder ein wesentlich niedrigerer Schaden entstanden ist. Soweit ein hdoherer oder
geringerer Schaden nachgewiesen wird, ist dieser zu ersetzen.

(3) Folgende Lieferanten sind gesperrt:

(4) Der Franchise-Nehmer verpflichtet sich, die Vertragsprodukte wegen des
zugrundeliegenden Patentschutzes, der Kompatibilitat aller Vertragsprodukte,
der Qualitatssicherung sowie der standigen auch modisch bedingten
Fortentwicklung des Gesamtsortiments wahrend der Dauer des Vertrages
ausschlieRlich vom Franchise-Geber oder von anderen Franchise-Nehmern oder
von  vom Franchise-Geber  autorisierten Handlern zu beziehen.
(a) Der Verkauf der vom Franchise-Geber bezogenen Produkte darf nur unter
Verwendung der Firmenbezeichnung und der Marke des Franchise-Gebers
erfolgen.

(b) Der Franchise-Nehmer ist verpflichtet, den insbesondere durch Ruf und
Namen des Franchisesystems verkorperten hohen geschiftlichen Standard bei
seiner Geschaftstatigkeit in jeder Weise aufrechtzuerhalten und alles zu
unterlassen, was sich auf Ruf und Namen des Franchisesystems nachteilig

auswirken kdnnte.
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(5) Der Franchise-Nehmer verpflichtet sich, die vom Franchise-Geber
Uberlassenen Unterlagen, Materialien, Ausstellungsstiicke usw. sorgfaltig zu
behandeln und insbesondere die Kataloge und anderen Werbemittel des
Franchise-Gebers ordnungsgemaR zu verteilen. Im lbrigen gilt § 3 Abs. 4 Satz 2.
(6) Der Franchise-Nehmer ist entsprechend § 3 Abs. 3 zur Teilnahme an
Schulungsseminaren verpflichtet.

(7) Der Franchise-Nehmer wird dem  Franchise-Geber Uber die
Geschaftsentwicklung, die regionale Marktsituation und die Tatigkeit von
Konkurrenzunternehmen im Vertragsgebiet mindestens halbjahrlich sachgerecht
berichten. Er ist insoweit verpflichtet, dem Franchise-Geber sachdienliche
Auskunft zu erteilen.

(8) Der Franchise-Geber wird die Regeln des lauteren Wettbewerbs beachten und
zu den anderen Franchise-Nehmern des Franchise-Gebers (nachfolgend

Franchise-Partner genannt) ein kooperatives Verhaltnis anstreben.

§ 5 IDENTITAT DES SYSTEMS

(1) Der Franchise-Geber hat Richtlinien und Grundsdtze (vgl. Anlage) entwickelt
und entwickelt diese weiter, die insbesondere den Geschaiftsablauf, die
Zusammenarbeit mit dem Franchise-Nehmer und den anderen Franchise-Partnern
(vgl. § 4 Abs. 8) beschreiben und festlegen, welche die Festigung der Identitat
und Integritit des Systems und die Optimierung der Systemanwendung in
allgemeiner wirtschaftlicher Hinsicht sicherstellen.

(2) Anderungen der Richtlinien und Grundsitze gegeniiber dem Stand bei
Vertragsabschluss werden vom Franchise-Nehmer jeweils rechtzeitig vor
Inkrafttreten bekannt gemacht. Anderungen werden ausschlieRlich in dem
Umfang vorgenommen, der aus Marketing-, organisatorischen, technischen oder
betriebswirtschaftlichen Griinden als zweckmaRig erscheint. Der Franchise-Geber
hat dabei die Interessen des Franchise-Nehmers angemessen zu beriicksichtigen:
(3) Die Richtlinien und Grundsdtze regeln insbesondere folgende Bereiche:

- Geschaftsablauf im Verhdltnis zum jeweiligen Auftraggeber, Kundenbetreuung;

- Auftragsvermittlung und -abschluss;

- Versicherungswesen,;

- Verwaltungsangelegenheiten;

- Transportfahrzeuge;

- das EDV-System:;

- Werberichtlinien (insbesondere Beschriftung der Transportfahrzeuge);

- Formularwesen.
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(4) Der Franchise-Nehmer hat das Recht, die gultigen Richtlinien und Grundsadtze
vor Vertragsabschluss in Gegenwart des Franchise-Gebers einzusehen. Ein
Exemplar dieser Richtlinien und Grundsatze wird dem Franchise-Nehmer nach

Zahlung des Einmalhonorars (§ 6 Abs. 1) libergehen.

§ 6 VERGUTUNGEN

(1) Fur die Uberlassung der Richtlinien und Grundsitze (Know-how) zahlt der
Franchise-Nehmer ein einmaliges Honorar von EUR . . . zuziiglich gesetzlicher
Umsatzsteuer. Das Honorar ist mit Abschluss des Vertrages fallig.

(2) Als Gegenleistung fiir die Vorteile, die dem Franchise-Nehmer durch die
AusschlieRlichkeit des Verkaufs der Waren und Dienstleistungen unter der
Bezeichnung . . . eingerdumt werden, und fiir die anderen in diesem Vertrag
niedergelegten Rechte und Leistungen zahlt der Franchise-Nehmer an den
Franchise-Geber eine monatliche Vergilitung von . . .% des Verkaufsumsatzes des
Franchisebetriebes zuzliglich der gesetzlichen Umsatzsteuer. Die Vergltung ist
jeweils am fiinfzehnten Werktag eines jeden Monats flur den vorangegangenen
Monat fallig. Sie berechnet sich aufgrund des vom Franchise-Nehmer jeweils
erzielten Verkaufsumsatzes.

Verkaufsumsatz im Sinne dieser Vorschrift bedeutet die Summe aller
Verkaufsumsdtze des  Franchisebetriebes (d. h. einschlieRlich der
Verkaufsumsdtze nicht vom Franchise-Geber bezogener Produkte) abziiglich in
Rechnung gestellter Mehrwertsteuer.

(3) Der Franchise-Nehmer st verpflichtet, dem Franchise-Geber eine
Einzugsermdachtigung zur Abbuchung der Vergiitung und der Kaufpreise fiir die
Produkte des Franchise-Gebers zu erteilen.

(4) Erbringt der Franchise-Geber Uber die in diesem Vertrag vorgesehenen
Leistungen hinaus weitere Leistungen aufgrund besonderer Abmachung, so sind
dafiir jeweils gesonderte Honorare festzusetzen, die nach Rechnungsstellung
ohne Abzug fdllig sind und die Uber die Einzugsermachtigung (Abs. 3)

abgewickelt werden.

§ 7 GESCHAFTSLOKAL

(1) Der Franchise-Nehmer verpflichtet sich, seine geschaftliche Tatigkeit
ausschlieRlich in dem von ihm zur Verfigung gestellten Geschaftslokal
auszuiiben. Das Geschiftslokal ist entsprechend den vom Franchise-Geber
gegebenen Anweisungen hinsichtlich des Gebrauchs der in § 1 Abs. 1

aufgefiihrten Namen, Wortzeichen, Werbesdtze, Bilder usw. einzurichten,
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auszustatten und zu erhalten, und zwar mit dem Ziel, das Markenbild des
Franchise-Gebers am giinstigsten in Erscheinung treten zu lassen. Insbesondere
sind im Rahmen der AuRenwerbung mindestens zwei neonhinterleuchtete Tafeln
mit dem Warenzeichen anzubringen.

Die Kosten fir diese Einrichtungen und die sonstige Geschaftseinrichtung tragt
der Franchise-Nehmer.

(2) Eine Verlegung des von dem Franchise-Nehmer benutzten Geschaftslokals
oder eine Verdnderung der Ausstellungsfliche oder der Aufmachung des
Geschaftslokals, welche den Gesamteindruck verdandern kann, bedarf der
vorherigen schriftlichen Zustimmung des Franchise-Gebers.

(3) Der Franchise-Geber ist berechtigt und verpflichtet, den Franchise-Nehmer zu
beraten und zur Einhaltung der Vertragsbestimmungen anzuhalten. Hierzu
erlaubt der Franchise-Nehmer dem oder den Beauftragten des Franchise-Gebers,
das Ladenlokal einschlieRlich der Nebenrdaume zu den lblichen Offnungszeiten
zu betreten und die notwendigen Feststellungen zu treffen, wobei vom
Franchise-Nehmer jede vertrags- und sachbezogene Auskunft zu erteilen ist und
die notwendigen Unterlagen vorzulegen sind.

(4) Die Eroffnung weiterer Geschaftslokale zum Vertrieb der Vertragsprodukte
durch den Franchise-Nehmer in dem ihm eingerdumten Kundenbezirk oder in
anderen Bezirken bedarf der vorherigen schriftlichen Zustimmung des Franchise-
Gebers. Stimmt der Franchise-Geber zu, gilt der Vertrag auch fir diese
Geschaftslokale.

(5) Der Mietvertrag fir das Objekt, in dem der Franchisebetrieb eingerichtet
werden soll, muss so gestaltet sein, dass der Franchise-Geber die Nachfolge im
Mietverhaltnis des Franchise-Nehmers antreten kann, wenn dieser aus dem
vorliegenden Vertragsverhdltnis ausscheidet. Aus diesem Grunde ist der
Mietvertrag vor Abschluss dem Franchise-Geber zur Genehmigung vorzulegen.
(6) Das Geschaftslokal und die Geschaftsfront sind stets in einem ordentlichen,
sauberen Zustand zu halten. Der Franchise-Nehmer hat in angemessenen
Abstdnden Schonheitsreparaturen vorzunehmen oder vornehmen zu lassen. Die
Einzelheiten regeln die als Anlage beigefligten Grundsdtze und Richtlinien des
Franchise-Gebers.

(7) Die Schaufensterbeleuchtung und die Beleuchtung der Werbeanlage sind
spdtestens vor Eintritt der DAmmerung einzuschalten und frithestens um 24.00
Uhr abzuschalten.

(8) Der Name des Franchise-Nehmers tritt nach auBen nur in der durch
zwingende Rechtsvorschriften geforderten Form in Erscheinung (z. B.

Beschriftung an der Ladentiir aufgrund gewerberechtlicher Vorschriften.
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(9) Wird das Geschaftslokal zerstort oder ist es aus sonstigen Griinden ganz oder
zu einem erheblichen Teil nicht mehr zu den in diesem Vertrag vorausgesetzten
Zwecken nutzbar, so ist der Franchise-Nehmer verpflichtet, unverziiglich das
Geschiftslokal zu erneuern bzw. wieder herzurichten oder nach entsprechender
vorheriger schriftlicher Zustimmung des Franchise-Gebers ein anderes, dem
bisherigen Geschiftslokal entsprechendes Geschéftslokal zu der vertraglich
vorgesehenen Nutzung zu erwerben und herzurichten. Fir das neue
Geschaftslokal gelten die Bestimmungen dieses Vertrages in gleicher Weise.

(10) Andert der Franchise-Geber die Kennzeichnungen seines Franchisesystems,
insbesondere die in § 1 Absatz 1 Ziffer d aufgefiihrten Merkmale, so ist der
Franchise-Nehmer verpflichtet, die Kennzeichnung und Aufmachung seines
Geschiftslokals innen und auRen entsprechend anzupassen. Ubersteigt der dafuir
aufzuwendende Geldbetrag die Summe von vier Monatsvergitungen nach § 5
Abs. 2 binnen eines Zeitraumes von vier Jahren, so hat der Franchise-Geber zwei
Drittel des Ubersteigenden Betrages zu Ubernehmen. Dieser Betrag ist einen

Monat nach Rechnungseinreichung durch den Franchise-Nehmer fillig.

§ 8 WERBUNG

(1) Der Franchise-Geber tGibernimmt die allgemeine internationale, nationale und
Uberregionale Werbung. Diese ist auf die Sicherstellung des Bekanntheitsgrades
der Marke und der Vertragsprodukte gerichtet.

(2) Der Franchise-Nehmer Ubernimmt die lokale Werbung. Der Franchise-Geber
stellt dafiir Vorlagen, Layouts etc. zur Verfligung. Soweit der Franchise-Nehmer
von den Vorlagen des Franchise-Gebers abweicht, ist er verpflichtet, den
Franchise-Geber von beabsichtigten WerbemaRnahmen zu informieren. Der
Franchise-Geber hat nur dann das Recht, derartige WerbemaRnahmen zu
untersagen, wenn seine Interessen oder diejenigen des Franchisesystems
betroffen sind. In jedem Fall hat der Franchise-Nehmer bei seinen
WerbemaRnahmen entsprechend den Festlegungen im Geschaftsordnungssystem
die Marke des Systems hervorzuheben.

(3) GemaR den Richtlinien im Geschaftsordnungssystem verpflichten sich die
Vertragspartner zur Vornahme einer Eréffnungswerbung.

(4) Die Einzelheiten der Werbung und insbesondere die kostenmaRige Verteilung
der WerbemaRnahmen sind in den als Anlage beigefligten Grundsdtzen und

Richtlinien festgelegt.

© AGENTUR JUNG & NETT www.ajun.at

Bei Fragen zu diesem Thema stehen lhnen die Experten der AGENTUR JUNG & NETT fiir ein personliches Gesprach

gerne zur Verfligung. Terminvereinbarung unter office@ajun.at.

o

T



W W W . oA J U N .

§ 9 KUNDENDIENST, DEPOTABREDE

(1) Der Franchise-Nehmer verpflichtet sich, den Kundendienst - insbesondere
Gewdhrleistungs- und allgemeine Reparaturarbeiten A und die sonstige
Betreuung der Kunden im Vertragsgebiet zu lUbernehmen. Dies gilt auch fir
solche Kunden, welche bereits vor Inkrafttreten dieses Vertrages vom Franchise-
Geber herstammende Produkte bezogen haben oder welche von anderen
Franchise-Partnern oder von vom Franchise-Geber autorisierten Handlern die
Vertragsprodukte erworben haben. Die Einzelheiten im Hinblick auf die
Abrechnung, die Beteiligung des Franchise-Gebers an diesen Dienstleistungen
und deren Kosten sind in den als Anlage beigefligten Grundsdtzen und
Richtlinien festgelegt.

(2) Der Franchise-Nehmer ist verpflichtet, entsprechend den in den Grundsatzen
und Richtlinien niedergelegten Festlegungen die erforderlichen
Kundendiensteinrichtungen in sachlicher und personeller Hinsicht vorzuhalten.
(3) Der Franchise-Nehmer ist verpflichtet, entsprechend den in den Grundsatzen
und Richtlinien enthaltenen Festlegungen Warenvorrate sowie Vorrdte der
gewohnlich benétigten Ersatzteile in ausreichendem Umfang im Lager

vorzuhalten. Einzelheiten regelt das Geschaftsordnungssystem.

§ 10 SCHUTZRECHTE, KNOw-HOW

(1) Der Franchise-Nehmer ist verpflichtet, den Franchise-Geber (iber alle ihm
bekannt gewordenen Verletzungen der diesem Vertrag zugrundeliegenden
Schutzrechte und des sonstigen Know-how unverziiglich zu unterrichten.

(2) Der Franchise-Geber ist berechtigt, gegen solche MaRnahmen eines Dritten
einzuschreiten, auch wenn sich die Verletzungshandlungen allein auf das dem
Franchise-Nehmer gewdhrte Vertragsgebiet beziehen. Sofern der Franchise-Geber
nicht binnen angemessener Frist gegen die VerstoRe Dritter einschreitet, ist der
Franchise-Nehmer berechtigt, selbst die Schutzrechtsverletzung zu verfolgen.
Beide Vertragsparteien verpflichten sich bei Verst6Ren durch Dritte zur
gegenseitigen Hilfe, Unterstiitzung und Beratung.

(3) Die Kosten der Abwehr der Verletzung durch den Dritten trdgt bei eigenem
Vorgehen der Franchise-Geber , sonst der Franchise-Nehmer. Erlangte
Entschdadigungszahlungen oder Schadensersatzanspriiche stehen dem jeweils
tatig gewordenen Vertragspartner zu. Werden Schadensersatzanspriiche im
Drittinteresse durchgesetzt, so erhdlt die klagende Partei ein Drittel der
Schadensersatzforderung von dem Vertragspartner, dessen Schaden im Wege der

Drittschadensliquidation durchgesetzt wurde, als pauschalen Auslagenersatz und
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Tatigkeitsvergitung. Eine vergleichsweise Erledigung einer Auseinandersetzung
mit dem Dritten bedarf der Zustimmung beider Vertragspartner. Sieht der
Franchise-Geber von der Verfolgung einer Schutzrechtsverletzung durch einen
Dritten ab, so werden die Vertragspartner liber eine mogliche Minderung der
Vergitung nach § 5 des Vertrages verhandeln, wenn die Nutzungshandlungen
des Dritten zu einer erheblichen Einschrankung der Nutzungsmaoglichkeiten des
Franchise-Nehmers und einer Umsatz- und Gewinnschmalerung fiihren.

(4) Die Vertragspartner werden sich wechselseitig Uber etwaige konstruktive
Anderungen und Verbesserungen der Vertragsprodukte, iber auftretende
Probleme und deren L6sung unverziiglich informieren. Allgemein werden sich die
Vertragspartner bei der Nutzung und Verteidigung des in § 1 des Vertrages
umschriebenen Franchisesystems wechselseitig unterstiitzen und beraten.

(5) Zukinftige Fortentwicklungen des Franchisesystems durch eine der
Vertragsparteien werden ebenfalls zum Vertragsgegenstand nach § 1 des
Vertrages. Sie stehen der uneingeschrankten Nutzung aller im Franchisesystem
Beteiligten zu, sofern die Vertragspartner nicht etwas anderes vereinbaren. Die
Vertragsparteien treffen im  Einzelfall Absprachen i(iber eventuelle
Schutzrechtsmeldungen und eine etwaige Verdnderung der Vergiitung nach § 5
des Vertrages.

(6) Wird die Schutzrechtserteilung auf ein Vertragsrecht rechtskraftig versagt, so
wird dadurch die Rechtswirksamkeit des Vertrages im Ulbrigen nicht berihrt.
Entsprechendes gilt, wenn ein Vertragsrecht fir nichtig erklart, beschrankt wird
oder erlischt. Die Vertragspartner werden A sofern diese Umstidnde erhebliche
Auswirkungen auf das gesamte Franchisesystem insbesondere hinsichtlich der
Gewinnerwartung des einzelnen Franchise-Nehmers haben - iber entsprechende
neue vom Franchise-Geber binnen angemessener Frist zu schaffende (Ersatz-
)Schutzrechte und A falls dies nicht méglich ist oder der Franchise-Geber auf
diese Moglichkeit verzichtet - Uber eine Anpassung der in § 5 des Vertrages

niedergelegten Vergitung Verhandlungen aufnehmen.

§ 11 VERSICHERUNGEN, HAFTUNG

(1) Der Franchise-Nehmer ist verpflichtet, folgende Versicherungen
abzuschlieRen und bis zur Vertragsbeendigung aufrechtzuerhalten:

1. Versicherungsschutz gegen Feuer-, Einbruch-, Diebstahl- und Beraubungs-,
Leitungswasser- und Sturmschdden.

2. Versicherungsschutz gegen Betriebsunterbrechung als Folge einer der unter
Ziffer 1 erwdhnten Gefahren.

3. Versicherungsschutz gegen Glasbruch von Fensterscheiben und Spiegeln
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sowie Beschddigung von Transparenten mit

Leuchtréhren.

4. Versicherungsschutz gegen Haftpflichtanspriiche Dritter (inkl.
Produktionshaftpflicht) mit einer Mindestdeckungssumme von

EUR . . ./Schadensfall.

5. Versicherungsschutz gegen Unterschlagung und Veruntreuung von Geld und
Wertpapieren durch angestellte Personen.

(2) Der Franchise-Nehmer st verpflichtet, dem Franchise-Geber jederzeit
Auskunft und Einblick in die Versicherungsunterlagen zu geben bzw. zu
gestatten.

(3) Der Franchise-Nehmer haftet fir simtliche von Dritten im Zusammenhang mit
dem Geschaftsbetrieb oder dem Geschaftslokal des Franchise-Nehmers geltend
gemachten Anspriiche gleich welcher Art, soweit er nicht nachweist, dass er die

den Schaden begriindete Handlung oder Unterlassung nicht zu vertreten hat.
§ 12 RECHNUNGSWESEN UND JAHRESABSCHLUSS

(1) Der Franchise-Nehmer ist verpflichtet, sein Rechnungswesen, insbesondere
seine Buchfiihrung nach den Richtlinien des Franchise-Gebers zu gestalten. Der
Franchise-Nehmer wird dem Franchise-Geber je ein Exemplar der monatlichen
betriebswirtschaftlichen Auswertungen und der gepriften Jahresbilanzen
einschlieRlich Gewinn- und Verlustrechnung =zur Verfligung stellen. Die
monatlichen Auswertungen sind binnen 30 Tagen und die jahrlichen
Auswertungen binnen 90 Tagen nach Ablauf des jeweiligen Zeitraumes an den
Franchise-Geber zu tubermitteln.

(2) Der Franchise-Geber ist berechtigt, auf seine Kosten die Buchfiihrung und den
Jahresabschluss des Franchise-Nehmers durch einen von ihm beauftragten
Wirtschaftspriifer tberpriifen zu lassen. Unbeschadet weiterer Anspriiche tragt
der Franchise-Nehmer die gesamten Kosten der Uberpriifung einschlieBlich der
Reisekosten usw., wenn der vom Franchise-Geber beauftragte Prifer
Unterschiede von mehr als 5% zwischen den gemeldeten und nach § 5 Abs. 2
abgerechneten Umsadtzen einerseits und den tatsdchlichen Umsatzen

andererseits feststellt.
§ 13 ABWERBEVERBOT

Der Franchise-Nehmer darf keinen Mitarbeiter des Franchise-Gebers oder eines
Franchise-Partners mittelbar oder unmittelbar abwerben, anstellen oder sonst wie

beschaftigen oder mit diesem in Kontakt treten, es sein denn, der Mitarbeiter ist
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bereits seit 6 Monaten aus den Diensten des Franchise-Gebers oder des
Franchise-Partners ausgeschieden, oder der betreffende Arbeitgeber/Dienstherr

hat vorher seine schriftliche Zustimmung zu dem Vorhaben gegeben.

§ 14 VERSCHWIEGENHEIT

Der Franchise-Nehmer und seine Mitarbeiter und Erfiillungsgehilfen haben {iber
den Inhalt dieses Vertrages, des Franchise-Geschaftsordnungssystems und der
sonst dem Vertrag beigefiigten Unterlagen Verschwiegenheit zu bewahren. Das
gleiche gilt hinsichtlich sonstiger Geschiafts- und Betriebsgeheimnisse des
Franchise-Gebers. Diese Verpflichtung gilt auch fiir die Zeit nach Beendigung des

Vertragsverhdltnisses.

§ 15 ABTRETUNG, GESCHAFTSVERAUSSERUNG, TOD

(1) Der Franchise-Nehmer kann die Rechte und Pflichten aus diesem Vertrag nicht
ohne vorherige schriftliche Zustimmung des Franchise-Gebers auf Dritte
Ubertragen. Eine Abtretung einzelner Rechte, eine Verpachtung, eine
Verpfindung oder eine andere Verfiigung, gleich welcher Art, ist ohne
Zustimmung des Franchise-Gebers unzuldssig.

(2) Beabsichtigt der Franchise-Nehmer den Franchise-Betrieb zu verdauRern, so hat
er dies dem Franchise-Geber unverziiglich schriftlich anzuzeigen und dabei alle
personlichen und finanziellen Angaben hinsichtlich des in Aussicht genommenen
Erwerbers mitzuteilen, die es dem Franchise-Geber erméglichen, zu entscheiden,
ob der vorliegende Vertrag fiir die urspriinglich vereinbarte Dauer mit dem
Erwerber fortgesetzt wird. In jedem Fall hat der in Aussicht genommene Erwerber
die allgemeinen Anforderungen, die der Franchise-Geber an seine Franchise-
Nehmer stellt, zu erfillen. Dies bezieht sich insbesondere auf Bonitat, Seriositat,
Sachkunde und Geschaftserfahrung.

Der Franchise-Geber wird innerhalb von 2 Monaten nach Empfang der
Ankiindigung und der vollstandigen Angaben entscheiden, ob der VerduRerung
und Vertragsfortfihrung zugestimmt wird oder ob der Franchise-Geber selbst
oder durch einen von ihm benannten Dritten das Geschaft erwerben will.

(3) Hat der Franchise-Nehmer den Willen, das Geschaft zu verkaufen, gegeniiber
dem Franchise-Geber nach § 15 Abs. 2 kundgetan, so ist er auf entsprechende
Aufforderung binnen zwei Monaten nach Eingang der schriftlichen Mitteilung
Uber die Verkaufsabsicht verpflichtet, das Geschaft mit allen Aktiven und
Passiven nach den nachfolgenden Regelungen auf den Franchise-Geber oder auf

einen von ihm benannten Dritten innerhalb von weiteren drei Monaten zu
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Ubertragen.

(a) Der Preis und die Bedingungen der VerdauBRerung richten sich nach der
Vereinbarung zwischen dem Franchise-Geber und dem Franchise-Nehmer. Die
Verkaufsbedingungen haben denjenigen zu entsprechen, die zwischen
nichtverbundenen Dritten Ublicherweise vereinbart wirden. Kénnen sich die
Parteien innerhalb von drei Monaten, nachdem der Franchise-Geber seine
Erwerbsabsicht oder diejenige des Dritten bekannt gemacht hat, nicht iber den
Preis und/oder die Verkaufsbedingungen einigen, so kann jede Seite den fiir den
Sitz des Franchise-Gebers zustdndigen Prdsidenten der Industrie- und
Handelskammer um ein Schiedsgutachten eines Wirtschaftspriifers ersuchen, das
fiir beide Parteien gleichermalen bindend ist. Hinsichtlich der Bedingungen des
Kaufvertrages hat sich der Schiedsgutachter anderer erfahrener Personen, wie
zum Beispiel eines im Wirtschaftsrecht erfahrenen Anwaltes, zu bedienen. Die
Kosten des Schiedsgutachtens tragen die jeweiligen Parteien je zur Halfte.
(b) Mit dem Vollzug des Verkaufs an den Franchise-Geber oder an den vom
Franchise-Geber benannten Dritten scheidet der bisheriger Vertragspartner
einvernehmlich aus dem Vertrag aus, und der Erwerber wird Vertragspartner
(sofern nicht der Franchise-Geber selbst das Geschaft erwirbt). Bis dahin
begriindete Rechte und Verpflichtungen der Parteien bleiben unberiihrt.

(4) Mochte der Franchise-Geber das Geschédft nicht selbst oder durch einen
Dritten erwerben (lassen), oder dulert sich der Franchise-Geber auf die Mitteilung
der Verkaufsabsichten des Franchise-Nehmers innerhalb der in Abs. 2 genannten
Frist nicht, so ist der Franchise-Nehmer berechtigt, das Geschaft zu verdauRern,
vorausgesetzt, dass der in Aussicht genommene Erwerber die unter Abs. 2
genannten Voraussetzungen erfiillt. Dies ist im Streitfall durch einen geeigneten
Schiedsgutachter endgliltig festzustellen, den die Parteien einvernehmlich oder
durch den Prasidenten der fir den Sitz des Franchise-Gebers zustdndigen
Industrie- und Handelskammer zu bestimmen haben.

(5) Stirbt der Franchise-Nehmer oder wird er dauernd geschaftsunfahig, so wird
der Franchise-Geber den Wunsch des Franchise-Nehmers, der Mitgesellschafter
oder der Erben, das Geschaft anstelle des Vertragspartners fortzufiihren oder an
einen Dritten zu verdauRern priifen. Dabei hat der Franchise-Geber die in Abs. 2
niedergelegten Kriterien zugrunde zu legen. Im Falle der VerdauRerung gelten die

Ubrigen Regelungen von § 15 entsprechend.

§ 16 ALLGEMEINE GESCHAFTSBEDINGUNGEN

(1) Auf die Lieferungen des Franchise-Gebers an den Franchise-Nehmer finden im

Ubrigen die Allgemeinen Geschaftsbedingungen des Franchise-Gebers (insbes.
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die Verkaufs-, Liefer-, Zahlungs- und Montagebedingungen) in ihrer jeweils
giltigen Form Anwendung, ohne dass es hierfiir im Einzelfall einer besonderen
Vereinbarung bedarf.

(2) Die den Lieferungen zugrundeliegenden Preise ergeben sich aus der jeweils
gultigen Preisliste des Franchise-Gebers fiir Franchise-Partner.

(3) Der Franchise-Geber informiert den Franchise-Nehmer jeweils (iber
Anderungen der Allgemeinen Geschiftsbedingungen und der Preisliste. Die im
Zeitpunkt des Vertragsabschlusses geltenden Fassungen sind in der Anlage zum

Vertrag beigefiigt.

§ 17 WETTBEWERBSVERBOT

(1) Der Franchise-Nehmer verpflichtet sich, wahrend der Dauer des Vertrages sich
weder unmittelbar oder mittelbar an einem anderen Unternehmen zu beteiligen,
ein Unternehmen zu erwerben oder zu errichten noch fir ein anderes
Unternehmen in irgendeiner Form unmittelbar oder mittelbar, selbstandig oder
unselbstdandig tdtig zu sein, das mit dem Franchise-Geber in Konkurrenz steht.
Zulassig ist allein eine Kapitalbeteiligung an konkurrierenden Unternehmen, die
es dem Franchise-Nehmer nicht ermdglicht, einen wesentlichen Einfluss auf das
geschaftliche Verhalten dieses Unternehmens auszutiben.

(2) In jedem Fall der Beendigung des Vertragsverhaltnisses ist es dem Franchise-
Nehmer fir die Dauer von einem Jahr untersagt, im Verkaufsgebiet ein Gewerbe
zu betreiben, das sich mit dem Verkauf von . . . (genaue allgemeine Definition
der Produkte, die zu den Vertragsprodukten in Konkurrenz stehen) befasst. Das
gleiche gilt fiir jede Tatigkeit fir ein Konkurrenzunternehmen, gleichgiiltig ob
diese Tatigkeit unmittelbar oder mittelbar in einem Anstellungsverhaltnis oder
selbstandig oder durch eine Mittelsperson ausgelibt wird. Der Franchise-Nehmer
darf sich in dem genannten Zeitraum an einem solchen Unternehmen auch nicht
direkt oder indirekt beteiligen oder es auf andere Weise fordern. Zuldssig ist
jedoch eine Beteiligung der in Abs. 1 S. 2 genanten Art. Der Franchise-Nehmer
erhalt eine angemessene Entschadigung in Hohe von maximal der Halfte des auf
die genannten Produktgruppen entfallenden jahrlichen Durchschnittsgewinns der
letzten drei Jahre, sofern ihm aufgrund besonderer individueller Umstdande eine
Tatigkeit auRerhalb des Vertragsgebietes nicht zumutbar ist, so dass die
Entschdadigung wegen der besonderen Schutzwiirdigkeit des Franchise-Nehmers
rechtlich geboten erscheint. Kiindigt der Franchise-Geber aus wichtigem Grund
fristlos (§ 18), so hat der Franchise-Nehmer keinen Anspruch auf Entschadigung.

Verzichtet der Franchise-Geber schriftlich auf die Wettbewerbsbeschriankung, so
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ist der Franchise-Geber mit Ablauf von vier Monaten seit der Erklarung von der
Verpflichtung zur Zahlung der Entschdadigung befreit.

(3) Die Entschadigung ist wdhrend der Dauer des Wettbewerbsverbots zu
entrichten; sie ist nachtraglich vierteljahrlich auszuzahlen.

(4) Ein wahrend der Dauer des nachvertraglichen Wettbewerbsverbots vom
Franchise-Nehmer erzielter anderweitiger oder ein bdswillig unterlassener Erwerb

ist auf die Wettbewerbsentschadigung in vollem Umfang anzurechnen.

§ 18 VERTRAGSDAUER UND ORDENTLICHE KUNDIGUNG

(1) Dieser Vertrag wird bis zum Ablauf des Kalenderjahres fest abgeschlossen, in
dem das Vertragsverhdltnis . . . Jahre besteht.

(2) Nach Ablauf der in Absatz 1 vereinbarten Vertragszeit verlangert sich der
Vertrag jeweils um vier Jahre, wenn er nicht durch eine der Parteien zwolf Monate
vor seinem Ablauf gekiindigt wird.

(3) Die Kiindigung muss durch eingeschriebenen Brief mit Riickschein erfolgen.
Das Datum des Poststempels ist fiir die Einhaltung der Kindigungsfrist

maRgeblich.

§ 19 VORZEITIGE UND AUSSERORDENTLICHE KUNDIGUNG

(1) Sofern der jahrliche Einkaufsumsatz (einschlieRlich Umsatzsteuer) des
Franchise-Nehmers fiir Produkte des Franchise-Gebers

EUR ... fiir das erste Vertragsjahr

EUR . .. fir das zweite Vertragsjahr

EUR . .. fUr das dritte Vertragsjahr

nicht erreicht, kann jede Vertragspartei nach Ablauf des jeweiligen Jahres diesen
Vertrag mit einer Frist von sechs Monaten zum Ende eines jeden Kalenderjahres
kiindigen, ohne dass hieraus gegenseitige Anspriiche entstehen.

Es bleibt den Vertragsparteien unbenommen, eine Anderung des Vertrages
auszuarbeiten.

(2) Wenn der Franchise-Nehmer eine ihm nach diesem Vertrag obliegende
wesentliche Vertragspflicht trotz Abmahnung mittels eingeschriebenen Briefes
nicht binnen vier Wochen nach Zugang des Briefes erfiillt, ist der Franchise-Geber
berechtigt, diesen Vertrag fristlos zu kiindigen.

(3) Das Recht zur fristlosen Kiindigung des Vertrages ist ferner in allen Fallen
gegeben, in denen ein wichtiger Grund dazu besteht.

Ein wichtiger Grund liegt insbesondere vor bei:
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- Einstellung der geschiftlichen Tatigkeit durch den Franchise-Nehmer;

- Versagung, Widerruf oder Riicknahme etwa erforderlicher Genehmigungen zur
Auslibung des Franchiseunternehmens, sofern

dadurch der Franchisebetrieb voriibergehend oder auf Dauer nicht aufgenommen
oder fortgefiihrt werden kann;

- Zahlungsunfahigkeit oder Zahlungseinstellung seitens eines Vertragspartners;

- Nichtbeseitigung einer Pfindungsverfiigung auf das Vermdgen eines
Vertragspartners binnen vier Wochen;

- Er6ffnung des Konkurs- oder Vergleichsverfahrens tiber das Vermogen eines
Vertragspartners oder Ablehnung der Er6ffnung

des Konkursverfahrens mangels Masse;

- Verurteilung des Franchise-Nehmers wegen eines Vermdgensdeliktes;

- Verletzung des Wettbewerbsverbots durch den Franchise-Nehmer oder seine
Erfullungsgehilfen;

- Zahlungsverzug des Franchise-Nehmers um mindestens 14 Tage in drei
hintereinanderliegenden Fillen trotz schriftlicher Mahnung;

- Verletzung von Verschwiegenheitspflichten durch den Franchise-Nehmer oder
seine Erfullungsgehilfen;

- langer andauernder und den Franchise-Nehmer unzumutbar belastende
Lieferunfahigkeit des Franchise-Gebers.

(4) Das Recht zur fristlosen Kiindigung kann nur binnen einem Monat ausgeiibt
werden, nachdem der Berechtigte von den Kiindigungstatsachen Kenntnis erlangt
hat.

(5) _ 16 Abs. 3 gilt entsprechend.

§ 20 FOLGEN DER BEENDIGUNG DES VERTRAGES U. A.

(1) Nach Beendigung des Vertrages ist der Franchise-Nehmer nicht berechtigt, die
vom Franchise-Geber hergestellten oder gehandelten Produkte zu vertreiben.
(2) Wird der Vertrag A gleichgiiltig aus welchem Grunde A beendet, so darf der

Franchise-Nehmer die Namen, Warenzeichen und sonstigen in _ 1 genannten

Merkmale der Produkte und Dienstleistungen und allgemein des
Franchisesystems nicht mehr gebrauchen. Er hat samtliche vom Franchise-Geber
Uberlassenen Unterlagen, Prospekte, Broschiiren, Preislisten, etc. sowie davon
gefertigte Fotokopien u. ". an den Franchise-Geber unverziiglich herauszugeben
und darf selbst hergestellte und auf den Franchisegegenstand bezogene
Broschiiren usw. nicht mehr verwenden. Das gleiche gilt fiir alle vom Franchise-
Geber bezogenen Ausstattungsgegenstiande und fiir sonstige im Eigentum des

Franchise-Gebers stehende Gegenstiande. Der Franchise-Nehmer hat ferner alle
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Zeichen, Beschriftungen und sonstigen Kennzeichen aus dem Geschaftslokal zu
entfernen, die auf den Franchise-Geber oder das Franchisesystem hinweisen.

(3) Evtl. im Warenlager oder als Ausstellungsstiicke beim Franchise-Nehmer
vorhandene und vom Franchise-Geber gelieferte Produkte werden vom Franchise-
Geber gegen Erstattung von 80% des vom Franchise-Nehmer gezahlten
Einstandspreises zurlickgenommen. Dies gilt nicht, wenn die Produkte im
Zeitpunkt der Vertragsbeendigung sich nicht mehr in einem verkaufsfihigen
Zustand befinden, nicht mehr im Verkaufssortiment des Franchise-Gebers
enthalten sind oder das Warenlager infolge falsch disponierter Lagerbestinde
bzw. deshalb besteht, weil es der Franchise-Nehmer versaumt hat, bei
Vertragsende seine Lagerbestdnde in zumutbarer Weise zu verduRern. Hat der
Franchise-Geber dem Franchise-Nehmer das Recht des Abverkaufs der Waren in
den letzten drei Monaten der Vertragslaufzeit gewdhrt, so entfdllt die
Verpflichtung nach S. 1 in vollem Umfang.

(4) Dem Franchise-Nehmer steht ein Pfand- und Zurickbehaltungsrecht an
Vermodgensgegenstianden des Franchise-Gebers und an den ihm zur Verfligung
gestellten Unterlagen, Prospekten, Broschiiren, Preislisten und dergleichen nicht
zu.

(5) Der Franchise-Geber hat das Recht, die im Beendigungsstichtag bei dem
Franchise-Nehmer vorhandenen Auftrige und Angebote, die auf das
Franchisesystem bezogen sind, selbst oder durch einen Dritten zu bearbeiten
und in die Verpflichtungen des Franchise-Nehmers einzutreten. Der Franchise-
Nehmer erhdlt fiir diese Auftrdge eine pauschale Provision in Hohe von . . .
Prozent der aus dem jeweiligen Auftrag tatsachlich erhaltenen Zahlung des

Franchise-Gebers bzw. des Dritten.

§ 21 VERTRAGSSTRAFE

Der Franchise-Nehmer wird an den Franchise-Geber unbeschadet weitergehender
Anspriche fiir jeden Fall der schuldhaften Zuwiderhandlung gegen eine der in
den 8§ . . . (z. B. 6, 8 Abs. 1, 16) dieses Vertrages niedergelegten
Verpflichtungen eine Vertragsstrafe in Hohe von bis zu EUR . . . (in Worten EURO .

.)  zahlen. Die Annahme eines Fortsetzungszusammenhanges st
ausgeschlossen. Die Vertragsstrafe ist je angefangenen Monat der schuldhaften

Zuwiderhandlung erneut verwirkt.
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§ 22 BEIRAT

Bei dem Franchise-Geber wird ein beratender Beirat gebildet. Dem Beirat gehdren
finf von den Franchise-Partnern (vgl. _ 3 Abs. 8) gewdhlte Franchise-Nehmer an.
Die Wahl kann schriftlich im Postwege erfolgen. Der Beirat berdt den Franchise-
Geber in allen Fragen der Geschiftspolitik. Er arbeitet aufgrund einer eigenen
Geschiftsordnung.

Wird der Beirat nicht gebildet, nimmt er seine Arbeit nicht auf oder stellt er diese
ein, so werden dadurch die Verpflichtungen der Vertragspartner nach dem
vorliegenden Vertrag nicht berihrt. Gleiches gilt im Hinblick auf die

Auswirkungen samtlicher sonstiger Handlungen oder Unterlassungen des Beirats.

§ 23 VERJAHRUNG

Alle Anspriiche aus diesem Vertrag verjdhren in 24 Monaten nach ihrer Falligkeit.
Bei Anspriichen, deren Geltendmachung von der Kenntnis besonderer Umstande
abhangt, beginnt die Verjahrung in dem Zeitpunkt, in dem die Vertragspartei von
den Umstdnden Kenntnis erlangt hat. Die Verjdhrung tritt in jedem Fall
spatestens mit Ablauf von drei Jahren nach Falligkeit des Anspruchs ein. Die
Regelung gilt sowohl fiir vertragliche als auch fir deliktische und sonstige

gesetzliche Anspriche.

§ 24 HOHERE GEWALT, VERZUG, HAFTUNGSBESCHRANKUNG, AUFRECHNUNG

(1) Wird eine von den Vertragsparteien geschuldete Leistung durch
unvorhersehbare und unverschuldete Umstiande verzogert (z. B. Arbeitskampfe,
Betriebsstérungen, Transporthindernisse, behérdliche MaBnahmen A jeweils auch
bei den Vertragspartnern des Franchise-Gebers), so ist die Vertragspartei
berechtigt, die Leistungen um die Dauer der Behinderung hinauszuschieben.
Dariiber hinausgehende Anspriche der anderen Vertragspartei sind
ausgeschlossen.

(2) Sollte dem Franchise-Nehmer aufgrund eines vom Franchise-Geber
verschuldeten Verzuges ein Schaden erwachsen, so ist der Franchise-Nehmer
berechtigt, eine Verzugsentschadigung zu fordern. Die Hoéhe der
Verzugsentschdadigung betrdgt pro vollendete Woche 1%, maximal 10% des
Wertes desjenigen Teils der Leistung, der infolge des Verzugs nicht rechtzeitig
erbracht wurde. Dies gilt nicht, falls die Schadensursache auf Vorsatz oder

grober Fahrldssigkeit beruht.
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(3) Die Schadensersatzhaftung des Franchise-Gebers begrenzt sich auf den
typischen, vorhersehbaren Schaden, sofern die Schadensursache auf Vorsatz
oder grober Fahrldssigkeit beruht. Gleiches gilt, wenn der Franchise-Geber eine
"Kardinalpflicht" oder eine "wesentliche" Vertragspflicht schuldhaft verletzt. Im
Ubrigen ist die Haftung fiir die schuldhafte Verletzung nicht vertragswesentlicher
Pflichten ausgeschlossen.

(4) Der Franchise-Nehmer kann wegen eigener Anspriiche gegen die Forderungen
des Franchise-Gebers nur aufrechnen, sofern seine Gegenforderungen
rechtskraftig  festgestellt, unbestritten  oder anerkannt  sind. Ein
Zurickbehaltungsrecht steht dem Franchise-Nehmer nur zu, soweit es auf dem

gleichen Vertragsverhaltnis beruht.

§ 25 GERICHTSSTAND, ANWENDBARES RECHT, VERTRAGSSPRACHE

(1) AusschlieRlicher Gerichtsstand ist . . .
(2) Es gilt ausschlieRlich das Recht der Bundesrepublik Deutschland. Die Geltung
des UN-Kaufrechts ist ausgeschlossen.

(3) Die Vertragssprache ist deutsch.

§ 26 ALTE VEREINBARUNGEN, NEBENABREDEN, ANDERUNEEN, ABWEICHENDES

VERHALTEN, UBERSCHRIFTEN

(1) Alle Vereinbarungen, die zwischen den Parteien getroffen worden sind, sind
in diesem Vertrag enthalten.

(2) Durch vom Vertrag abweichendes Verhalten werden weder vereinbarte Rechte
und Pflichten verdandert oder aufgehoben, noch neue Rechte und Pflichten
begriindet.

(3) Die Uberschriften zu den einzelnen Vorschriften dieses Vertrages dienen
lediglich der besseren Orientierung. Sie haben keinen eigenstdandigen

Regelungsgehalt und keine rechtliche Bedeutung.

© AGENTUR JUNG & NETT www.ajun.at

Bei Fragen zu diesem Thema stehen lhnen die Experten der AGENTUR JUNG & NETT fiir ein personliches Gesprach

gerne zur Verfligung. Terminvereinbarung unter office@ajun.at.

o

T



